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EERSTE HALFJAAR RESULTATEN
BOEKIJAAR 2010

Lier, Belgié - 15 februari 2010 - 07:30 AM CET - Porthus! (Alternext: ALPTH), een
toonaangevende leverancier van OnDemand IT oplossingen maakt vandaag haar resultaten bekend
voor het eerste semester eindigend op 31 december 2009.

Tijdens de eerste zes maanden van het boekjaar behaalde Porthus geconsolideerde netto-
opbrengsten? van € 10.366K, vergeleken met € 10.625K tijdens dezelfde periode vorig jaar3. De
kernactiviteit Solutions steeg met € 392K tot € 6.862K; een stijging van 6,1% in vergelijking met
het boekjaar 2009. De brutowinstmarge steeg verder van 42,2% tot 47,7%, voornamelijk dankzij
de hogere bijdrage van de Solutions activiteit.

De Recurrente EBITA* daalde met 8% tot € 774K, vergeleken met € 840K in dezelfde periode in
vorig boekjaar. De Recurrente EBITDA® bedroeg € 1.393K of een marge van 13.4% ten opzichte
van 13.8% vorig jaar. € 470K interne ontwikkelingskosten werden geactiveerd gedurende de
rapporteringsperiode.

Het nettoresultaat werd beinvioed door niet-recurrente kosten ten belope van € 675K gerelateerd
aan herstructureringen en externe adviesverlening en door een (non-cash) belastingsuitgave van
€ 160K. Het nettoresultaat bedroeg € -236K, vergeleken met € 405K tijdens dezelfde periode vorig
jaar.

Hoogtepunten eerste halfjaar

De netto-opbrengsten bedroegen €10.366K ten opzichte van € 10.625K in 1H09
Solutions activiteit gestegen met 6%

Brutowinstmarge gestegen van 42,2% tot 47,7%

Recurrente EBITA gedaald met 8% tot € 774K

Nettoresultaat bedraagt € -236K vergeleken met € 405K in 1H09

Operationele resultaten

Tijdens de eerste zes maanden van boekjaar 2010 realiseerde Porthus totale opbrengsten van
€ 11.070K. De netto-opbrengsten bedroegen € 10.366K; een daling van 2% ten opzichte van vorig
jaar.

Porthus bestendigde de groei van haar kernactiviteit Solutions, bestaande uit Software en Managed
Services. In vergelijking met het boekjaar 2009 steeg de opbrengst uit Solutions van € 6.470K
naar € 6.862K.

De opbrengsten uit Professional Services bedroegen € 3.467K in het eerste halfjaar van het
boekjaar 2010; een daling van 15% ten opzichte van het vorig boekjaar.

1 Porthus is de handelsnaam van Zemblaz NV
2 Netto-opbrengst omvat de opbrengst uit doorverkoop, na aftrek van kosten.
3 Alle vergelijkingen in dit rapport werden gemaakt ten opzichte'wvan de resultaten van het eerste half jaar van Porthus dat op
31 december 2008 werd afgesloten.
4 Recurrente EBITA: winst véor niet-recurrente kosten, rente en belastingen en afschrijving van het immaterieel actief dat
wordt gevormd-door-de klanten- en productportefeuille erkend als\gevolg van bedrijfscombinaties.
5-Recurrente EBITDA: winst véor niet-recurrente kosten, rente, belastingen, afschrijvingen en waardeverminderingen.
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€ '000 1H10 - IFRS 1HO09 - IFRS Verschil
Afgesloten op Afgesloten op
31/12/09 31/12/08
Opbrengst 11.070 11.053 0,2%
Netto-opbrengst 10.366 10.625 -2,4%
Totaal Solutions 6.862 6.470 6,1%
Managed Services 5.381 4.988 7,9%
Software 1.481 1.482 -0,1%
Totaal Professional Services 3.467 4.067 -14,8%
Doorverkoop en andere
(na aftrek \[/)an kosten) 37 88
| Recurrente opbrengsten ¢ 6.114 5.665 7,9%

Tijdens de eerste zes maanden van boekjaar 2010 stegen de recurrente opbrengsten met 8 %.

€ '000 1H10 - IFRS 1HO09 - IFRS Verschil
Afgesloten op Afgesloten op
31/12/09 31/12/08
Netto-opbrengst 10.366 10.625 -2,4%
- 7
Netto-kost van de verkopen 5.424 6.138 -11,6%
Brutowinst 4.942 4.487 10,1%
Brutowinstmarge 47.7% 42.2%
Algem%ne & Administratieve 1.724 1.753 1,7%
kosten
16.6% 16.5%
Verkoopkosten 1.321 1.004 31,6%
12.7% 9.4%
Onderzoek en Ontwikkeling 1.123 890 26,2%
10.8% 8.4%
Recurrente EBITA 774 840 -7,9%
Recurrente EBITA-marge 7.5% 7.9%
Recurrente EBITDA 1.393 1.463 -4,8%
Recurrente EBITDA-marge 13.4% 13.8%
Winst per aa_ndeel (niet -0.10 0.17
verwaterd - in €)

Vergeleken met dezelfde periode vorig jaar steeg de
€ 4.942. Voornamelijk dankzij de hogere opbrengsten van de Solutions steeg de brutowinstmarge

verder van 42,2 % tot 47,7 %.

brutowinst met 10 %, tot een bedrag van

6 De recurrente opbrengsten bevatten Managed Services en‘de bijdrage uit onderhoud van softwarelicenties.
7 De kostprijs van de verkoop zoals gepubliceerd in de jaarrekeningen, verminderd met de kostprijs van de omzet van de

doorverkoopactiviteiten.

8 Exclusief de afschrijving van het immaterieel actief dat wordt gevormd door de klanten="en productportefeuille erkend als

gevolg van-bedrijfscombinaties.
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De Algemene & Administratieve kosten waren vergelijkbaar met vorig jaar en evolueerden van
€ 1.753K naar € 1.724K. Extra investeringen in verkoopcapaciteit en de reorganisatie van het
account management hebben een invioed gehad op de verkoopkosten die een stijging van 32 %
optekenen. De gecombineerde kosten van A&A-kosten en de verkoopkosten tonen daarom een
stijging ten opzichte van vorig jaar: van 25,9 % van de netto-opbrengsten naar 29,3%.

In het licht van Porthus’ strategie om het OnDemand-productaanbod uit te breiden en te
verbeteren, investeerde het bedrijf verder in Onderzoek en Ontwikkeling. De O&O-investeringen
stegen van € 890K naar € 1.123K.

De Recurrente EBITA evolueerde van € 840K naar € 774K wat een afname inhoudt van 8 % ten
opzichte van dezelfde periode vorig jaar.

Herstructureringskosten bestaande uit ontslagvergoedingen in Belgié en Nederland (€ 559K)
worden beschouwd als niet-recurrente kosten (die afzonderlijk worden getoond om een duidelijk
beeld te geven van de normale activiteiten van het bedrijf), omdat deze kosten geen deel uitmaken
van de normale bedrijfsactiviteiten. Andere niet-recurrente kosten hebben te maken met de
rechtszaak waarnaar in de toelichting 13 van de Interim Financial Statements verwezen wordt, de
wijziging van de vennootschapsnaam die daar het gevolg van was en het overname bod van
Dexxcartes BVBA.

Als gevolg van de niet-recurrente kosten bedroeg het nettoresultaat € -236K ten opzichte van
€ 405K vorig jaar.

De Recurrente EBITDA bedroeg € 1.393K ten opzichte van € 1.463K vorig jaar.

Openbaar overname bod

Op 14 december 2009 heeft, The Descartes Systems Group Inc. (Nasdaq:DSGX) (TSX:DSG), een
gefedereerd wereldwijd logistiek netwerk, via een volle dochteronderneming Dexxcartes BVBA, een
vennootschap naar Belgisch recht, een kennisgeving aan de CBFA (Commissie voor het Bank-,
Financie- en Assurantiewezen) overgemaakt van zijn intentie om een voorwaardelijk en vrijwillig
openbaar overnamebod in contanten uit te brengen op alle uitstaande aandelen van Porthus aan
12,50 euro per aandeel, alsook op alle uitstaande warranten van Porthus.

De overnameprijs zal door Descartes betaald worden uit haar beschikbare cash middelen.
Het overnamebod is voorwaardelijk aan de acquisitie van 95% van Porthus aandelen door
Descartes en het feit dat er geen "material adverse change" is met betrekking tot Porthusen haar
activiteiten voor closing.

De Raad van Bestuur en het Executive Management steunen het overnamebod unaniem,afhankelijk
van de goedkeuring van het prospectus door de CBFA. De Raad van Bestuurvan Porthus zal een
formeel antwoord geven op het overnamebod in een memorie van antwoord dat in het prospectus
zal opgenomen worden.

Bepaalde aandeelhouders van Porthus die samen ongeveer 51,8% van het aandeelhouderschap
van Porthus vertegenwoordigen, met inbegrip van Saffelberg Investments en het voltallige
Executive Management, hebben zich ertoe verbonden om in te schrijven op het overnamebod van
Descartes. Deze aandeelhouders hebben eveneens een call optie toegekend aan Descartes om hun
aandelen te kopen aan 12,50 euro per aandeel.

Page 3 of 4

WWW.PORTHUS.COM




porthus

USINESS WITHOUT BOUNDARIES

Financieel Rapport

Gereglementeerde Informatie

De tussentijdse financiéle verslagen van IFRS zijn beschikbaar in het Investor Relations-hoofdstuk
op www.porthus.com/investors

Bijgevoegd:

De geconsolideerde resultatenrekening, balans en het kasstroomoverzicht voor het eerste semester van
2010 van Porthus.

Verslag van de Commissaris

De commissaris van Zemblaz NV, BDO Atrio Bedrijfsrevisoren Burg. Ven. CVBA, heeft zijn beperkt nazicht over
het IFRS geconsolideerd tussentijds financieel verslag op 31 december 2009, bijgevoegd in het persbericht,
substantieel afgerond.

De commissaris heeft bevestigd dat in zijn beperkt nazicht geen materiéle aanpassingen werden vastgesteld,
die zouden moeten aangebracht worden in de financi€le informatie en de commentaar door het management in
het persbericht met betrekking tot het IFRS geconsolideerd tussentijds financieel verslag op 31 december 2009
van Zemblaz NV.

De commissaris is tevens van oordeel dat met betrekking tot het bovenvermeld IFRS geconsolideerd tussentijds
financieel verslag er geen materiéle informatie ontbreekt in het persbericht.

BDO Atrio Bedrijfsrevisoren Burg. Ven. CVBA (B023)
Commissaris

vertegenwoordigd door

Lieven Van Brussel

Over Porthus

Porthus (Alternext: ALPTH) is een toonaangevende leverancier van OnDemand IT-oplossingen, waarmee
organisaties complexe bedrijfsprocessen over de bedrijfsgrenzen heen kunnen beheren. Porthus biedt haar
klanten met behulp van innoverende technologieén en oplossingen de kans om op een betrouwbare, rendabele
en veilige manier in wisselwerking te staan en zaken te doen met meerdere commerciéle partners. Porthus
ontwikkelt, host en beheert softwaretoepassingen op een centraal platform: Porthus.net. Het gebruik van deze
toepassingen wordt ‘OnDemand’ aan de klanten aangeboden. Hierbij heeft de klant 24 uur per dag en 7 dagen
per week via het internet toegang tot de diensten. De klant betaalt een vergoeding per transactie of een
maandelijks bedrag per gebruiker. Porthus biedt Professional Services, Managed Services en software-
oplossingen aan in heel specifieke markten waarin het bedrijf intussen een grote kennis en ervaring heeft
verworven. Porthus levert haar B2B OnDemand-oplossingen intussen al aan meer dan 1.000 ondernemingen in
heel Europa en daarbuiten. Meer informatie en recent nieuws vindt u op www.porthus.com.

Voor meer informatie kunt u contact opnemen met

Ina Suffeleers

Corporate Communications & Investor Relations Manager
T: +32 (0)3 800 06 00

E-mail: investor.relations@porthus.com
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